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Partner/innen-Übung 
Umgang mit „faulen“ rhetorischen „Tricks“ 

 
 
Reflexionsübung als Partner/-innenarbeit: 
 
Überlegen Sie sich bitte zu den unten aufgeführten rhetorischen „Tricks“ jeweils ein Beispiel 
und wenden Sie den Trick bei Ihrem Übungspartner an. Dieser hat die Aufgabe, den Trick 
konstruktiv abzuwehren.  
Sehen Sie sich vor der Übung bitte die Empfehlungen auf den Buchseiten 350-377 an und 
setzen Sie die Empfehlungen als Reaktion auf den Trick frei um. Tauschen Sie sich im An-
schluss an die Übung dahingehend aus, wie Sie mit dem jeweiligen Trick persönlich umgehen 
möchten. 
  

Rhetorischer Trick 
Beispiel, in den der Trick 

eingebunden ist 
Möglicher Umgang mit  

diesem Trick 

„Ad personam“ - Technik 
(das Gegenüber diskreditieren / dis-
kriminieren) 

 

  

Unterstellungstechnik  
(dem Gegenüber eine Negativabsicht 
unterstellen) 

 

  

Übertreibungstechnik 
(Sachverhalte in Schwarz-Weiß-
Malerei übertreiben) 

 

  

Verdrehungstechnik 
(Aussagen eine andere als die gemein-
te Bedeutung unterlegen) 

 

  

Ausweichtechnik 
(auf ein völlig anderes Thema auswei-
chen) 

 

  

Verdrängungstechnik 
(das Hauptargument verdrängen und 
Nebenargumente widerlegen) 

 

  

Verwirrungstechnik 
(einen Sachverhalt durch komplizierte 
und unnötige Differenzierungen ver-
dunkeln statt erhellen) 

 

  

Ironie 
(das Gegenteil dessen sagen, was man 
meint und ein Ironie-Signal hinzubrin-
gen) 

  

 


